2.1 DER EURO UND REGIONALE

PREISKONVERGENZ? *

2.1.1  Einfiihrung

Im Zusammenhang der Eurobargeldeinfihrung wurde
immer wieder behauptet der Euro wurde langfristig zu
mehr Wettbewerb und Preiskonvergenz fuhren." Ziel
dieses kurzen Artikels ist es, diese Aussage etwas ein-
gehender zu erortern.

Das Gesetz des einheitlichen Preises besagt, dass sich
in einem komplett integrierten Markt Preise fur ein und
dasselbe Produkt geographisch nicht unterscheiden
ddrfen. Mit anderen Worten, in gleicher Wéhrung aus-
gedrickte Produktpreise mussen identisch sein. Das
Gesetz des einheitlichen Preises ist generell nur auf
Guter anwendbar, die handelbar und (fast) vollstandig
substituierbar sind. In diesem Fall wird erwartet, dass
sich jegliche Preisunterschiede durch Arbitrage in kir-
zester Zeit auflosen.

In der Realitat jedoch sind viele Markte segmentiert
und Preise verschieden. Die Ursachen sind vielfaltiger
Natur und resultieren aus unvollkommener Substituier-
barkeit von inlandischen und auslandischen Gutern
oder aus Transaktionskosten in Form von Transport-
kosten, Zollen oder anderen nichtgebihrenartigen
Hindernissen. Diese Transaktionskosten haben zur
Folge, dass sich Preise innerhalb einer gewissen
Bandbreite unterscheiden kénnen ohne Arbitrage-
geschafte nach sich zu ziehen.

2.1.2  Europaische Integration und

Preiskonvergenz

Die Europaische Gemeinschaft war Mitte der 80er Jahre
durch viele kinstliche Barrieren gekennzeichnet, die
nationale Markte segmentierten und weitergehende
Europdische Integration verhinderten. Das Europaische
Binnenmarktprogramm Mitte der 80er Jahre war die
Antwort auf diesen Integrationsstillstand. Die Evaluie-
rung des Binnenmarktprogramms bestatigt, dass
die weitergehende Integration die Industriesektoren
zwang sich zu restrukturieren. Dies fuhrte sowohl zu
Preisabschlagen und somit an Verbraucher weitergege-

bene Effizienzgewinne als auch zu Preiskonvergenz
innerhalb der Europaischen Gemeinschaft (Europaische
Kommission, 1996). Die groBte Preiskonvergenz konnte
fir Konsumguter und AusrUstungsguter, insbesondere
fur diejenigen, die haufig grenziberschreitend gehan-
delt werden, nachgewiesen werden. Die Preisstreuung,
basierend auf Kaufkraftparitdten der Konsumaus-
gaben, fiel von 22 Prozent am Anfang der 90er Jahre
auf ungefahr 15 Prozent am Ende der 90er Jahre
(Europaische Kommission, 2002). Trotz dieses generel-
len Fortschritts bleiben jedoch groBe Preisunterschiede
bestehen, insbesondere was die Preise auf dem indivi-
duellen Produktniveau betrifft. Zudem besteht zuneh-
mende Besorgnis Uber den Fortgang der Preiskonver-
genz in der Europdischen Union. Wie mehrere Studien
berichten, gibt es zahlreiche Anzeichen, dass der
Prozess der zunehmenden Preiskonvergenz zum
Stillstand kommt.2

2.1.3 Die Belgisch-Luxemburgische
Waéhrungsunion als MaBstab fiir den

Europdischen Wahrungsraum?

Es gibt wenige Studien, die fir den gesamten
Europédischen Wahrungsraum relevante Ergebnisse
hinsichtlich der Auswirkungen des Euro auf die
Preisvariabilitat aufzeigen. Parsely & Wei (2001)
berichten, dass Reduktionen in nominaler Wechsel-
kursvariabilitdt auch zu Reduktionen in der Preis-
variabilitdat fihren.? Zudem reduziert eine feste
Wechselkursanbindung die Preisvariabilitdt zu einem
groBeren Grad als die Reduktion der Wechselkurs-
variabilitdt es vermag. Der Einfluss des Euro auf die
Reduktion der relativen Preisvariabilitat ist ahnlich gro3
wie der Einfluss einer festen Wechselkursanbindung,
wahrend langanhaltende feste Wechselkursanbin-
dungen oder Wahrungsunionen, wie die zwischen
Belgien und Luxemburg, die Preisvariabilitit um fast
acht Prozent reduziert.* Dies ist fast zweimal soviel wie
der geschatzte Einfluss des Euro. Der groBte Effekt
wird jedoch fur die Vereinigten Staaten gemessen, was
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dem groBeren Grad an 6konomischer und politischer
Integration zugeschrieben wird. In den Vereinigten
Staaten zu sein, verringert die Preisvariabilitdt dreimal
soviel wie eine feste Wechselkursanbindung. Dies
wird als Anzeichen daflir genommen, dass weitere
Maoglichkeiten der Integration im Europdischen Wah-
rungsraum bestehen.

Ahnliches berichten Crucini et a/. (2001). Sie be-
trachten Belgien und Luxemburg als einen Spezialfall,
denn die Preisstreuung zwischen Belgien und
Luxemburg ist scheinbar geringer als die Preisstreuung
zwischen Belgien und anderen Landern. Im Jahr 1985
waren ungefdhr 40 Prozent der Preise Luxemburgs
innerhalb einer Bandbreite von 10 Prozent der jeweili-
gen Preise Belgiens. Im Gegensatz dazu trifft dieser
Sachverhalt im Durchschnitt fur nur ungefahr 20 Prozent
der Preise in anderen Landern zu. Da Brissel unge-
fahr genauso weit von Luxemburg entfernt ist, wie
Amsterdam oder Paris, schlussfolgern Crucini et al.
(2001), dass die Wahrungsunion zwischen Belgien und
Luxemburg eine offensichtliche Erklarung fur diesen
Sachverhalt darstellt.

2.1.4 Preisdifferenzen in den umliegenden

Regionen Luxemburgs

Nachfolgend wird kurz untersucht, inwieweit regionale
Preisunterschiede durch Transaktionskosten bedingt
sind. Dazu werden Supermarktpreise einzelner Produkte
benutzt, die zwischen Oktober 2001 und April 2002
erhoben wurden.” Die Preiserhebungen wurden in
groBeren Supermarkten in den Randgebieten von vier
groBeren Stadten in den umliegenden Regionen
Luxemburgs durchgefthrt. Die Stadte waren Luxem-
burg, Trier (Rheinland-Pfalz), Metz (Lothringen) und
Arlon (Wallonien). Den erhobenen Produkten liegt
keine Zufallsstichprobe zugrunde. Da die verglichenen
Produkte identisch sein sollten, konzentrierten wir uns
auf international bekannte Markenprodukte. Da die
VerpackungsgroBen oft von Supermarkt zu Super-

markt variierten, wurden alle miteinander verglichenen
Produkte der Menge nach normiert.

2.1.5 Empirische Schatzergebnisse

Als MaB der relativen Preisunterschiede zweier Pro-
dukte benutzen wir die absolute prozentuale Differenz
ihrer Preise. Inwieweit sich Produktpreise unterschei-
den kénnen, hangt jedoch von den Transaktionskosten
ab, welche durch Entfernung, Landesgrenzen und eine
gemeinsame Waéhrung approximiert werden konnen.
Wir erwarten, dass die absoluten prozentualen
Preisunterschiede positiv zu Transaktionskosten in
Beziehung stehen.® Zudem untersuchen wir, ob Unter-
schiede in VerpackungsgroBen und die Zugehorigkeit
zu der gleichen Einzelhandelskette einen signifikanten
Einfluss auf die beobachteten Preisunterschiede
ausuben.

Der Datensatz ist unbalanziert und beinhaltet 94
verschiedene Produkt, vier verschiedene Beobachtungs-
zeitpunkte, sowie sechs verschiedene Supermarkte,
die wir paarweise zueinander in Beziehung setzen.
Die durchschnittliche absolute Preisdifferenz in der
Stichprobe betrdgt 13,7%. Die Schatzergebnisse sind
in Tabelle 1 aufgefuhrt. Sie belegen sehr nachdrticklich,
dass Entfernung, Landesgrenzen, sowie unterschied-
liche Wahrungen beitragende Faktoren zur Preis-
streuung sind. Trotz der schwachen Variation in der
erklarenden Variablen, ist der geschatzte Koeffizient der
Entfernung sowohl positiv als auch hochgradig
signifikant. Die Ergebnisse deuten darauf hin, dass eine
1 prozentige Erhohung der Entfernung zwischen zwei
Supermarkten vom Stichprobenmittelpunkt den abso-
luten prozentualen Preisunterschied um 0,19 Prozent
erhoht. Zudem scheint der Entfernungseffekt nicht-
linearer Natur zu sein, wie Regression Ib bestatigt.
Demnach erhoht sich der absolute prozentuale
Preisunterschied mit zunehmender Entfernung, aber
mit abnehmender Rate. Dies bestatigt die Ergebnisse
von Parsley & Wei (1996, 2001).
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Tabelle 1 Schédtzergebnisse
Schatztechnik MQR mit produktspezifischen Effekten
Abhéngige Variable [In(P,. /P,
Anzahl der Beobachtungen 3638
Regression la Ib Il
In (Entfernung) 0,026 *** 0,132 ***
(10,988) (5.639)
In (Entfernung) -0,015 ***
(4,545)
Landesgrenze 0,042 ***
(7,622)
Wéihrungsraum -0,018 ***
(-4,519)
Dummy fiir gleiche Supermarkiketie -0,026 *** -0,027 *** -0,027 ***
(-3,730) (-3,827) (-3,799)
Abs. Y%uale Diff” in Verpackungsgrosse 0,051 *** 0,052 *** 0,052 ***
(5,098) (5,194) (5,279)
R 0,323 0,327 0,327
R~ Adjustiert 0,305 0,309 0,308

Notiz: 1" Statistik in Klammern. *** bezeichnet das 1% Signifikanzniveau. Schéitzangen sind Heteroskedastizitit konsistent. Indioiduelle

Zelieffekte nicht separat geschdtzd, da insignifikant.

Die Ergebnisse der Regression Il zeigen sehr deutlich,
dass sowohl ein Grenzeffekt als auch Wahrungs-
unionseffekt besteht.” Das Uberschreiten der Landes-
grenze ist gleichbedeutend mit einer Erhdhung des
absoluten prozentualen Preisunterschiedes um 0,044
Prozentpunkte. Im Gegensatz dazu reduziert der
Aufenthalt innerhalb der “Belgisch-Luxemburgischen
Wahrungsunion” den absoluten prozentualen Preis-
unterschied um 0,018 Prozentpunkte.® Die hier
prasentierten Ergebnisse wirden erwarten lassen, dass
die Eurobargeldeinfihrung zu der Verringerung der
absoluten prozentualen Preisunterschiede hochgradig
substituierbarer und handelbarer Guter beitragt.

Die Ergebnisse der Schatzanalyse zeigen auch auf, dass
in Prozent ausgedrickte absolute Unterschiede in
VerpackungsgroBen einen positiv signifikanten Ein-
fluss auf die absoluten prozentualen Preisunterschiede
haben. Zudem ist die Dummyvariable fir die Zugehorig-

keit zu der gleichen Einzelhandelskette negativ und
hochgradig signifikant. Dies bedeutet konkret in
unserem Fall, dass die Preisunterschiede zwischen den
Supermarkten Auchan in Metz-Woippy und Auchan in
Luxemburg-Kirchberg weniger groB sind, als man auf-
grund der Entfernung, der dazwischen liegenden
Landesgrenze oder der unterschiedlichen Wahrung
schatzen wirde.

2.1.6  Schlussbemerkung

Dieser Artikel hatte zum Ziel kurz zu erértern, inwieweit
der Euro weitergehende Preiskonvergenz im Euro-
paischen Wahrungsgebiet bewirken kann. Zusammen
mit den Ergebnissen von Parsley & Wei (2001) und
Crucini et al. (2001) deuten diese ersten Ergebnisse da-
raufhin, dass es berechtigte Hoffnung geben darf, dass
der Euro langfristig dazu beitragen wird, regionale und
grenzuberschreitende Preisunterschiede zu verringern.

7 Aufgrund aufiretender Multikollinearitit zwischen der Entfernung und den Dummys fiir die Landesgrenze und die Wihrungsunion
zwischen Belgien und Luxemburg wurde die Wirkungsweise der beiden letzigenannten Variablen in einer separaten Schéiitzanalyse

untersucht.

8 Die Dummyvariable fir die Wéihrungsunion reflektiert nicht die Eurobargeldeinfiihrung. Die Aufinerksamhkeir liegt eher auf dem seit
1921 bestehenden institutionellen Arrangement zwischen Belgien und Luxemburg.
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